
treesys.shop

S O LU C I O N E S  T R E E SYS  PA R A

Repuestos de
vehículos
Venda repuestos al detalle y al por mayor,
con el inventario siempre al día.
Mostrador con comprobante fiscal, cotizaciones y crédito para
talleres y revendedores, un catálogo ordenado por marca,
modelo y año, y un almacén donde cada pieza tiene su lugar y
su existencia real.

Suba su Excel: cada línea se vuelve todas las piezas por marca, modelo y año.

Sistema de gestión en la nube, sobre Odoo, hecho para República Dominicana
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¿Le pasa esto?

Hágase estas preguntas
Responda sí o no. Cada «no» es dinero que se escapa o un riesgo que nadie está mirando.

¿Respondió «no» a alguna? Ahí empezamos: se lo ponemos a funcionar, le enseñamos a su equipo y estamos
cuando nos necesite.

Cómo aumenta sus ingresos

El cliente pide la pieza y no aparece. Está con
otro nombre, en otro estante o en la otra
sucursal, y la venta se va a la competencia.

! Se vende lo que ya estaba vendido. El sistema
dice que hay, pero esas unidades son de un
pedido de un taller que todavía no se ha
despachado.

!

Cada vendedor da el precio que recuerda. El
precio al detalle y el de mayorista viven en una
libreta, y los descuentos dependen de quién
atienda.

! El crédito a talleres se descontrola. Se
despacha a crédito sin saber cuánto debe ya ese
cliente.

!

Miles de referencias casi iguales. Una pieza
existe para varias marcas, modelos y años,
izquierda y derecha, delantera y trasera; crearlas
una por una toma días, y terminan duplicadas.

! Se compra «por el ojo». Falta lo que más se
vende y sobra lo que no rota.

!

¿El vendedor encuentra la pieza aunque esté
con otro nombre o en la otra sucursal?

1 ¿Lo que el sistema dice que hay descuenta lo
vendido que todavía no se ha entregado?

2

¿Todos sus vendedores dan el mismo precio al
detalle y al mayorista?

3 ¿Sabe cuánto debe un taller antes de
despacharle a crédito?

4

¿Compra según lo que se vende, y no «por el
ojo»?

5 Si mañana cambia un precio o desaparece una
factura, ¿sabe quién fue y cuándo?

6

¿El 606, el 607 y la TSS salen del sistema, sin
que su contador los arme a mano?

7

La pieza aparece cuando el cliente la pide.
Marca, modelo, edición, año, lado y posición
son datos del producto y el nombre se arma
siempre en el mismo orden, así que la pieza se
encuentra en el mostrador y en la cotización.

↑ Precio de detalle y precio de mayorista. Las
listas de precios de Odoo dan a cada cliente o
a cada cantidad su precio, sin negociarlo cada
vez; la ficha muestra el margen y el precio
mínimo para negociar.

↑

Venta mayorista con crédito controlado.
Cotización, pedido y factura con su
comprobante fiscal, con términos de pago y
límite de crédito por cliente, para venderle más
al taller sin perder de vista lo que debe.

↑ Juegos y kits completos. La Solicitud dice al
momento qué piezas hay y cuáles faltan para
armar un juego, y cotiza el kit completo o por
pieza.

↑
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Qué hace el sistema

CATÁLOGO POR VEHÍCULO

Permutador

Usted escribe una sola línea con la
pieza base y marca varias
opciones de cada característica
(marcas, modelos, ediciones, años,
lados, posiciones, genéricos y
tamaños), y el sistema crea un
producto por cada combinación,
con su nombre completo,
categoría, costo, precio de venta y
existencia inicial. Por ejemplo,
«Faro» + Toyota + Corolla y Yaris +
2015-2018 y 2019-2022 + izquierdo
y derecho da 8 productos en un
clic.

Sin duplicados

Si un producto con ese nombre ya
existe, no lo repite: le suma la
cantidad nueva a la existencia,
sube el precio de venta si el nuevo
es mayor y baja el costo si el nuevo
es menor. Si el año cae dentro de
un rango que ya existe (2016
dentro de «2015-2018»), usa ese
rango.

Carga desde Excel

Sube el listado del suplidor o su
propia hoja (.xlsx, .xls o .csv) con
las columnas como usted las tiene
(«Año», «Precio de costo», «PVP»,
«Existencia»). Las marcas, modelos
y años nuevos se crean solos, en
mayúsculas, para que todo quede
escrito igual.

Sin duplicados. Si la pieza ya existe, no se repite: se suma la existencia.

No se queda sin lo que más se vende. «Qué
pedir hoy» (DDMRP) avisa antes de que una
pieza se agote, y el informe de demanda dice
cuánto se llega a vender por día, semana y
mes.

↑ Cada sucursal vende con su almacén. Las
existencias de cada tienda están a la vista y la
mercancía se traslada entre almacenes con su
documento.

↑
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Ficha del repuesto

Listas propias de Marcas, Modelos,
Ediciones, Años, Lados,
Posiciones, Genéricos y Tamaños;
el botón Nombrar arma el nombre.
La ficha muestra costo, margen en
pesos y en porcentaje, recargo y
precio mínimo para negociar.

Cambios en bloque

Categoría, categoría del punto de
venta, precios, imagen y
publicación de muchos productos a
la vez.

VENTA AL DETALLE Y AL POR MAYOR

Mostrador
El punto de venta cobra en efectivo
o con tarjeta, con NCF o e-CF en el
ticket. Permisos por empleado para
descuentos, reembolsos y cambio
de precios, y cierre de caja con
Reporte Z y tope de diferencia.

Ventas mayoristas
Cotización, pedido y factura con su
comprobante fiscal, listas de
precios por cliente o por cantidad,
términos de pago y límite de
crédito. La línea del pedido muestra
el Disponible real y se pone en rojo
si se pide más de lo que hay.

Sesión mayorista con
arqueo
Las ventas y compras por pedido
quedan en la sesión del día. Al abrir
y al cerrar se cuentan billetes y
monedas, y se compara lo
esperado con lo contado en
efectivo, banco y tarjeta.

Kits y Solicitud

El Compositor define de qué piezas
se compone un kit o un juego (por
ejemplo, un kit de clutch). La
Solicitud descompone lo que pide
el cliente en piezas sueltas,
muestra cuántas hay y cuántas
faltan, en rojo, y crea la cotización
por kit o desglosada.

Avisos al vender

Al confirmar un pedido con un
producto en precio cero, el sistema
pide confirmación; al elegir una
pieza con menos de 10 unidades,
avisa. Los productos marcados sin
descuento no lo aceptan.

ALMACÉN E INVENTARIO

Disponible real

Lo que hay en almacén menos lo
ya vendido y no entregado. El
Panorama de stock reúne en una
pantalla lo que hay por ubicación,
lo que va a salir, lo que viene en
camino y los pedidos que lo
esperan.

Entradas de mercancía

Registra lo que llega por suplidor y
fecha, con el ITBIS de cada línea.
Solicitar genera la orden de
compra (si es un kit, la
descompone en piezas) y
Recepción da entrada al almacén.

Cada pieza en su lugar

Los estantes se organizan en
bloques (hilera y casilla) y las
piezas se asocian a su bloque
escaneando su código de barras.
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Entradas de mercancía. Cada entrada de mercancía con su suplidor, estado, total e ITBIS
por separado.

Etiquetas
Etiquetas para impresora Zebra en
tamaño grande, pequeño y mini,
con código de barras, desde los
pedidos y las operaciones de
almacén.

Sucursales
Cada tienda con su almacén; al
validar recepciones, entregas y
traslados, el sistema pide confirmar
de qué almacén sale o a cuál entra
la mercancía.

COMPRAS INTELIGENTES

«Qué pedir hoy» (DDMRP)
Cada mañana, la lista de piezas por
reponer, cuánto y a quién, de la
más urgente a la menos urgente.
Se instala aparte.

Demanda máxima
Lo máximo que se vendió de cada
pieza en un día, una semana y un
mes en el punto de venta, con los
materiales de los kits; se baja a
Excel.
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Cómo cuida su dinero

Una sola existencia por pieza. Al no duplicar
productos, no se compra lo que ya está en otro
estante con otro nombre.

No se promete lo que ya está vendido. El
Disponible real descuenta los pedidos
confirmados que no se han entregado.

Precios bajo control. Aviso de precio cero al
confirmar, productos que no aceptan descuento
y, en la caja, el cambio de precio solo para quien
tiene permiso.

Costos solo para quien debe verlos. Costo,
márgenes y precios de compra se ocultan a quien
no tiene el permiso Ver precios y costos, y solo
quien tiene Gestionar productos crea o cambia
productos.

Cajas que cuadran. Arqueo de la sesión
mayorista por billete y moneda, y en el mostrador,
Reporte Z con tope de diferencia.

El costo más bajo y el precio más alto se
conservan. Al recargar mercancía con el
Permutador, un error de digitación no baja el
precio de venta ni sube el costo registrado.

Menos capital parado. Con «Qué pedir hoy» se
compra según lo que de verdad se vende.

Procesos más eficientes

Una línea, muchas referencias. El Permutador
convierte una línea en todas las combinaciones
de marca, modelo, año, lado y posición, sin
teclear cada nombre.

Su Excel de siempre. El listado del suplidor se
sube tal como está; no hace falta renombrar
columnas.

De la entrada a la compra en un botón. La
Entrada genera y confirma la orden de compra, y
la Recepción da entrada a la mercancía.

Cotizar al momento. La Solicitud arma la
cotización con los precios de venta, por kit o por
pieza.

Todo de una pieza en una pantalla. El Panorama
de stock dice dónde está, qué sale, qué entra y
quién la espera.

Encontrar la pieza en el almacén. Cada pieza
escaneada en su bloque; etiquetas impresas
desde el pedido o la operación.

Cambios masivos. Categorías, precios e
imágenes de muchos productos en un paso.

Pida una demostración con sus propios datos
Le mostramos el sistema funcionando con sus productos, sus clientes y su forma de
trabajar. Escanee el código con la cámara del celular para escribirnos por
WhatsApp, o llámenos.

WhatsApp y teléfono: 829-923-6045
treesys.shop · Lunes a Viernes de 10:00 AM a 4:00 PM

Inventario inteligente con DDMRP

Un repuestos vive de tener la pieza cuando el cliente la pide, pero miles de referencias no pueden estar todas en el
estante. DDMRP pone un colchón solo en las piezas que usted elige (las que más rotan) y le dice cada mañana qué
reponer, cuánto y a qué suplidor.

Del «muy poco» o el «demasiado» al rango justo. Sin un método, muchos productos terminan en un extremo: muy
poco (se agotan y se pierde la venta) o demasiado (dinero parado en el almacén). DDMRP mantiene los productos
que usted elige dentro del rango justo, con el semáforo rojo, amarillo y verde.
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Indicador Resultado publicado Qué implica para usted

Inventario total 30 % a 45 % menos Menos piezas paradas en los estantes, sobre todo de
modelos que ya casi no llegan al taller; ese dinero se
usa en las piezas que sí rotan.

Pedidos a tiempo (nivel de
servicio)

97 % a 100 % La pieza está cuando el mecánico o el taller la pide: la
venta no se va al repuestos de al lado y el cliente
mayorista vuelve.

Plazo de entrega al cliente Más de 80 % menos Se despacha al taller desde el almacén, sin pedirla al
importador mientras el vehículo espera: se gana al
cliente que necesita la pieza hoy.

Costos de urgencia: flete
exprés, despachos
incompletos, traslados de
emergencia y cambios de
última hora

Se eliminan en gran parte Menos compras de último minuto a otro repuestos a
precio de detalle, y menos envíos urgentes desde la
capital o el exterior.

Planificación fácil de
entender

Prioridades claras El encargado ve cada mañana qué piezas reponer, en
orden y por color (rojo primero), sin revisar miles de
referencias una por una.

CÓMO AYUDA EN DINERO

El capital trabaja en lo que se vende. El colchón va en las
piezas de alta rotación; las de baja rotación se piden
cuando hacen falta.

Sin liquidar piezas viejas. Al no comprar de más, no se
acumulan referencias de modelos que salen del mercado
y que después solo se venden con descuento.

Compras estables al importador. Pedidos parejos según
la venta real, en lugar de pedidos grandes y de prisa,
ayudan a negociar precio y crédito con el suplidor.

Temporadas preparadas. Los ajustes de temporada
suben el colchón antes de la época de más venta.

Cifras: resultados que publica el Demand Driven Institute en empresas que aplican el método DDMRP. Son referencias de la industria, no

una promesa: el resultado depende de cada negocio, de sus datos y de cómo se use. El reabastecimiento DDMRP se instala aparte.

Control, contabilidad y DGII
Ventas con comprobante fiscal. Facturas y tickets con
NCF o e-CF, al detalle y al por mayor, y el sistema no deja
vender un producto sin impuesto de ITBIS asignado.

Compras con su orden y su NCF. Cada Entrada queda
enlazada a una orden de compra; de esa orden se
registra la factura del suplidor con su NCF, que alimenta
el formato 606 de la DGII.

ITBIS en cada entrada. Cada línea de mercancía lleva su
impuesto, y la entrada muestra el total y el ITBIS por
separado.

Inventario en la contabilidad. La valoración del
inventario y el costo de lo vendido se registran en la
contabilidad y, con Sucursales, en el resultado de cada
tienda.

Entradas que no se borran. Las entradas llevan número
correlativo (IN-000001…) y, una vez procesadas, no se
pueden eliminar.
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Lo que nos distingue

Pensado para piezas por vehículo. Marca, modelo,
edición, año, lado, posición y tamaño son datos propios
del producto, no notas sueltas en la descripción.

Creación masiva con control de duplicados y rangos
de años. Se combina, se compara y se actualiza, sin
otra ficha para un año que ya está dentro del rango.

Detalle y mayorista en el mismo sistema. Mostrador,
cotizaciones, crédito y sesión mayorista sobre los
mismos productos y la misma existencia.

Kits y faltantes. Compositor y Solicitud responden la
pregunta del mostrador: «¿puedo armar este juego y
qué me falta?».

Existencia real, no teórica. El disponible descuenta lo
vendido sin entregar.

Integrado con todo lo demás. Compras, Inventario,
Punto de Venta, Contabilidad, comprobantes fiscales y
sucursales trabajan sobre los mismos productos.

Incluye

DGII, contabilidad y nómina en la misma plataforma

Facturación electrónica e-CF

Emisión, firma y envío a la DGII, con revisión de cada
factura antes de enviarla. Hacemos con usted el
proceso de certificación como emisor electrónico
ante la DGII.

Contabilidad dominicana

Comprobantes NCF por tipo de cliente, asientos
automáticos desde cada venta, cobro y pago.

Nómina

Nómina dominicana con TSS, ISR, INFOTEP, regalía y
prestaciones.

Lo que recibe su contador cada mes

Menú Gestor: Permutador,
Permutaciones, Compositor,
Entradas, Solicitud y Variantes
(Posiciones, Lados, Años,
Marcas, Ediciones, Modelos,
Genéricos y Tamaños).

✓

Ficha del producto con datos del
vehículo, botón Nombrar, costo,
margen, recargo y precio mínimo.

✓

Punto de venta con NCF/e-CF,
permisos por empleado y
Reporte Z.

✓

Ventas con listas de precios,
términos de pago y límite de
crédito; sesión mayorista con
arqueo.

✓

Disponible real en productos y
pedidos, y Panorama de stock.

✓

Ubicación de piezas por bloque
con escáner, y etiquetas para
impresora Zebra.

✓

Entradas con totales e ITBIS,
botones Solicitar y Recepción.

✓

Solicitud con Confirmar
disponibilidad, Cotizar Global y
Cotizar en Detalle.

✓

Cambios en bloque de
categorías, precios e imágenes.

✓

Se complementa con:
Sucursales, Reabastecimiento
por demanda (DDMRP),
Demanda máxima, Métricas
(tableros de Inventario, Compras
y Costes) y la facturación fiscal
de la plataforma.

✓

Los formatos 606, 607, 608 y 609, a partir de lo
registrado.

✓

El ITBIS y las retenciones de cada factura, ya
separados.

✓

Comprobantes NCF y e-CF por tipo de cliente.✓

Asientos automáticos de cada venta, cobro y
pago.

✓

Nómina con TSS, ISR e INFOTEP, y la
autodeterminación de la TSS cuadrada con los
recibos.

✓
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Le dejamos el sistema funcionando y a su equipo
dominándolo

En la nube, sin servidores en su local: se entra desde la PC, la tableta o el celular.

Diagnóstico
Vemos cómo trabaja hoy

su negocio: dónde se
pierde dinero, qué se

hace a mano y qué le
pide la DGII.

Puesta en marcha
Configuramos el sistema

con sus productos,
clientes, cajas y

sucursales, y cargamos
sus datos.

Le enseñamos
Cada persona aprende lo

que le toca: caja,
recepción,

administración. Los
manuales están dentro

del mismo sistema.

Siempre a mano
Cuando necesite algo,

nos escribe: Lunes a
Viernes de 10:00 AM a

4:00 PM. Respuesta en 2
horas laborables si es

crítico y en 1 día
laborable si no lo es.

Preguntas frecuentes

¿Qué pasa si se va el
internet?
El sistema está en la nube y trabaja

con internet, desde la PC, la tableta

o el celular. Con un respaldo
sencillo, como los datos del celular

o un segundo proveedor, su
negocio no se detiene.

¿Cuánto tarda en estar
funcionando?
Depende del tamaño del negocio:

productos, clientes, cajas y

sucursales. Antes de empezar le
entregamos un plan con cada paso

(configuración, carga de sus datos,
capacitación y arranque) y sus

fechas.

¿En qué horario dan
soporte?
Lunes a Viernes de 10:00 AM a 4:00

PM, por WhatsApp o por teléfono al

829-923-6045.

SOLUCIONES TREESYS POR RUBRO

Restaurantes, cafeterías y tiendas Repuestos de vehículos Préstamos y financieras

Gimnasios Rent-a-car Lavanderías y tintorerías

Consultorios, clínicas y hospitales Transporte de pasajeros y envíos Casas de cambio

Centros de videojuegos Distribución y fabricación

¿Su rubro no está aquí? Comuníquese con nosotros: hacemos posible su idea.

Pida una demostración con sus propios datos
Le mostramos el sistema funcionando con sus productos, sus clientes y su forma de trabajar.
Escanee el código con la cámara del celular para escribirnos por WhatsApp, o llámenos.

WhatsApp y teléfono: 829-923-6045
treesys.shop · Lunes a Viernes de 10:00 AM a 4:00 PM

Odoo es una marca registrada de Odoo S.A. TreeSys es un proveedor independiente y no está afiliado a Odoo S.A.

TreeSys · treesys.shop Edición octubre 2026 9 / 9


